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RAin und FAin für Vergaberecht Katharina Bartetzky-
Olbermann 

startete ihre berufliche Laufbahn als Rechtsanwältin im Ver- 
gaberecht in einer wirtschaftlich ausgerichteten Kanzlei. Am 
Standort Düsseldorf zählten insbesondere öffentliche Ban- 

ken, Universitäten und Berufskammern zu ihren Mandanten, die sie in 
Dienstleistungs-, Liefer- und Baubeschaffungen sowohl im Unter- 
schwellenbereich als auch in EU-weiten Verfahren begleitete. Seit 
dem 1. Juli 2021 ist Katharina Bartetzky-Olbermann als Syndikus- 
rechtsanwältin bei der BWI GmbH tätig. Sie berät das Unternehmen 
in vergabe- und preisrechtlichen Fragestellungen und begleitet im 
Schwerpunkt ITK-Vergabeverfahren unter anderem im Bereich Vertei- 
digung und Sicherheit. Frau Bartetzky-Olbermann veröffentlicht Auf- 
sätze zum Vergaberecht und kommentiert seit der 109. Aktualisie- 
rung im Kommentar Michaelis/Rhösa "Preisbildung bei öffentlichen 
Aufträgen" zur Thematik der Preisprüfung. Seit 2023 ist sie auch Her- 
ausgeberin des Kommentars. 

 
Teilnehmerkreis 

Das Seminar richtet sich an Mitarbeiter im Vertrieb von Auftragneh- 
mern und im Einkauf sowie in Vergabestellen von öffentlichen Auf- 
traggebern. Ferner sind externe Berater, Führungskräfte und Ge- 
schäftsführer, insbesondere von KMU, sowie Mitarbeiter bei Verbän- 
den Zielgruppe des Seminars. Das Seminar richtet sich an Teilnehmer 
ohne juristischen Hintergrund. 

 
Ziel 

Eine genaue Kenntnis des Marktes ist ein Schlüsselfaktor für ein er- 
folgreiches Vergabeverfahren. Allerdings können Fehler in der Mark- 
terkundung bereits das gesamte weitere Verfahren gefährden. Das 
Seminar vermittelt anhand konkreter Praxisbeispiele die Grundlagen 
einer rechtssicheren und erfolgreichen Markterkundung. Ziel ist, den 
Teilnehmern einen Überblick über die geltenden Regelungen und Lö- 
sungsansätze für typische Praxisprobleme zu vermitteln. Ferner sollen 
die Teilnehmer in der Lage sein, Strategien anzuwenden, um Schwie- 
rigkeiten in eigenen Markterkundungen selbst bewältigen zu können. 

Themen 

u.a. 

 
 Grundlagen einer erfolgreichen Markterkundung 
 Wann ist eine Markterkundung sinnvoll? 

 Wann ist eine Markterkundung rechtlich zwingend erforder- 
lich? 

 Do's and Don'ts einer rechtssicheren Markterkundung 

 Proof of Concept (PoC)/Proof of Technology (PoT) und Mark- 
terkundung 

 Vermeidung von Interessenkonflikten und der Projektanten 

Stellung 
 Dokumentation der Markterkundung 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Nähere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de 
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Fax: 0621 - 2 83 83 
E-Mail: romy.gruesser@ibr-seminare.de 

Kontakt bei Fragen: 
Romy Grüßer, Tel: 0621 - 120 32-19 

Nicole Weigend, Tel: 0621 - 120 32-14 
Arina Milijenko, Tel: 0621 - 120 32-23 

Alexandra Cichuttek, Tel: 0621 - 120 32-35 
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Halbtagesseminar: Das 1x1 der Markterkundung 
 
 
 
 
 
 

 

Referent: RAin Katharina Bartetzky-Olbermann 

Datum: Freitag, 20.09.2024, 09:30 - 12:45 Uhr 

Online-Seminar Preis: 259,- Euro zzgl. 19% MwSt. 
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Nur falls zutreffend: 
Benötigen Sie Fortbildungspunkte? 
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Geben Sie hier bitte die für Sie zuständige Architekten- oder Ingenieurkammer an 

 
Sie erhalten ausführliche Seminarunterlagen. 

 

Für Ihren Fortbildungsnachweis: Sie erhalten eine Teilnahmebestätigung über 3 Zeitstunden (4 Weiterbildungspunkte der verschiede- 
nen Architekten- und Ingenieurkammern: Bitte bei Anmeldung die für Sie zuständige Kammer angeben).  
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